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School voor internationaal ondernemerschap

Bedrijfsleven verwacht dat New Business School in Amsterdam nieuwe ondernemers oplevert

ESTHER WOUTERS

AMSTERDAM — De laatste twintig
jaar zijn er in Nederland nauwelijks
bedrijven - gestart die uitgroeiden
tot multinationals. Als het goed is,
gaat dat over drie jaar veranderen,
als de eerste afgestudeerden van de
New Business . School Amsterdam
de wijde wereld in trekken met hun
bachelor of arts-diploma. Dat is
althans de verwachting die geves-
tigde ondernemers hebben van
deze nieuwe school.

_ ‘Wat zijn nou de afgelopen twin-
tig jaar de mensen of ondernemers
geweest die bedrijven oprichtten
die uitgroeiden tot multinational?
Je hebt Jan Aailberts en Endemol,
en dat is het’, aldus Huibert Deit-
mers van Van den Ende & Deit-
mers. Hij is een van de drie onder-
nemers die zitting nemen in de
raad van advies van de school. Hij
hoopt dat de New Business School
meer ondernemers dan managers
zal afleveren.

George Kabalt, directeur particu-
lieren bij de ABN Amro, shuit zich
daar volledig bij aan. Ook Kabalt
neemt zitting in de raad van advies.
‘Ik verwacht van de studenten dat
ze het gevoel hebben dat onderne-
merschap iets is wat bij ze past.’

Hein Velema is de enige van de
drie leden van de raad van advies
in oprichting, die aankomende stu-
denten heeft ontmoet. Velema is
marketingdirecteur van Feadship,
een bedrijf dat jachten bouwt. ‘Het
zijn gerichte studenten die niet
zomaar een keuze maken. Mensen
die iets willen bereiken en daar een
beeld bij hebben. Alleen al vanwe-
ge hun schoolkeuze hebben de stu-
denten een voorsprong’, aldus
Velema.

Dat is niet het enige voordeel dat
de studenten moeten hebben. Het
collegegeld bedraagt €10.800 per
jaar en de studenten hebben geen
recht op studiefinanciering, noch
op een ov-jaarkaart.. De school
moet eerst twee jaar gedraaid heb-
ben voordat hij in aanmerking
komt voor officiéle registratie door
de overheid.

‘Er zijn er genoeg die dat kunnen
betalen, het is echt niet alleen voor
de allerrijksten’, vindt jachtenbou-
wer Velema. De twee andere leden
van de raad van advies spreken de
hoop uit dat de minister van
Onderwijs de New Business School
snel zal goedkeuren. )

Alle drie de leden van de
beklemtonen dat het bedrijfsleven

behoefte heeft aan dit type hoger
onderwijs, waar de lessen volledig
Engelstalig zijn en er veel gewerkt
wordt vanuit de praktijk. Een goed
voorbeeld van de praktijkgericht-

heid is dat de studenten in het
tweede jaar een eigen bedrijf moe-
ten oprichten. ‘Studenten die van
deze school komen kunnen met-
een aan het werk’, verwacht Deit-
mers. v

De businessschool heeft nu al
intensief contact met het bedrijfsle-
ven. Op de open dagen vinden
‘speed dating’-sessies plaats. waar
potentiéle studenten kunnen pra-
ten met vertegenwoordigers van
ondernemingen. Bij de beschrijving
van de bedrijven waar de studen-
ten zich kunnen melden voor een
gesprekje staat vermeld wat de
kernwaarde van het betreffende
bedrijf is. ‘Ondernemerschap’ en
‘creativiteit’ worden het vaakst
genoemd. .

De drie leden van de raad van
advies ondersteunen het initiatief
belangeloos. ‘Een school die mikt
op het beste en het hoogste is inte-
ressant voor het bedrijfsleven.’

NEW BUSINESS SCHOOL, AMSTERDAM
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‘Liever werken dan studeren’

Saskia van Niekerk investering.’
(19) meldde zich als
eerste voor de New
Business School.

ESTHER WOUTERS
‘Mijn vader kwam de New Business
School Amsterdam tegen op inter-
net. We zijn samen naar de eerste
open dag gegaan. De stad en de
mensen spreken mij aan. Het is een
universiteit, maar ze doen ook veel
praktijk, het is niet alleen maar
leren, ik wil dingen doen.’

‘Op de open dag werd een les
gegeven in ondernemerschap. Een

ontzettend leuk vak, ik zie mezelf
wel als ondernemer. Als voorbeeld
werd een nieuw logo voor een blik-
je Red Bull ontworpen. Dat lijkt me
niet iets voor mij, ik wil niet zelf
iets ontwerpen. Veel liever doe ik
iets met mensen. Ik vind het bij-
voorbeeld ook leuk om in een res-
taurant, vooral met mensen, bezig
te zijn.

‘De school leidt breed op in zake-
lijke vakken, het kan van alles zijn.
Vooral het “human capital”-deel
spreekt me aan. Ik weet niet wat
voor werk ik ga doen. Ik verwacht
dat je vanzelf wel ergens in zult :
rollen. Je maakt op school nieuwe
contacten en zo bouw je een net-
werk op.

‘Vroeger wilde ik in de zorg. Ik
wilde altijd graag snijden, chirurg
worden. Maar ik ging van het vwo
af en toen besloot ik het niet te
doen. Het was mijn rebelse tijd. Tk
wilde liever werken dan studeren.
Scholen heb ik nooit leuk gevon-
den, maar mijn laatste school wel.
Wat dat betreft heb ik wel een car-
riere achter de rug. Op de laatste
school heb ik mijn havo-diploma
gehaald en vervolgens in één jaar
viif en zes vwo gedaan. Het was
hard werken, elke dag van negen
tot vijf en vaak ook in het week-
end’ :

‘Dat snijden vind ik nog steeds
ontzettend leuk. Oud-schoolgeno-
ten willen allemaal medicijnen stu-

deren maar ik niet. Mijn beide
ouders zijn arts en mijn broer, die
dit jaar het vwo-examen doet, wil
ook medicijnen studeren. Maar je
kunt beter een eigen bedrijf heb-
ben. Ik wil niet in een ziekenhuis
werken.’

‘Ik ben gelukkig met mijn
ouders, die betalen een deel van
het collegegeld. Daarnaast werk ik
er nu zelf voor, in een cafetaria. Als
ik op die school zit, kan ik dit als
bijbaantje doen. Je bouwt niet echt
een schuld op. Als. je voor die
school gaat, dan haal je het diplo-
ma en kun je het terugverdienen.
Je hebt alleen een schuld als je het
niet afmaakt. Ik zie dat als een
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Aankomend studente New Business School Saskia van Niekerk achter de bar van cafetaria De Rooy in Bilthoven




